


Determina que 
SISTEMA DE 
BELLEZA TOTAL 
es el adecuado 
para ti en 2 pasos

Moderador
Notas de la presentación
Antes que nada debemos empezar por nosotros mismos, si vamos a hablar y recomendar sistemas debemos saber cuál es el que yo usaré …Y para esto tenemos dos sencillos pasos 



a) RESPONDE EL 
TEST DE 
BELLEZA TOTAL 

Moderador
Notas de la presentación
El primer paso : completa el cuestionario o test , en donde podrás saber qué sistema de NovaAge y Wellness te corresponde ….Cuál es la necesidad de tu piel, y cual de tu organismo?  En el caso de wellness si respondiste si a alguna de las preguntas es un hecho que necesitas un sistema de wellness todos los días, pero si quisieras saber un poco más sa detalle cual ? Después de haber escuchado y aprendido sobre la primera parte de este curso, ya sabrás, que si respondiste SI a las dos primeras preguntas es que necesitas WELLNESS DESAYUNOY si respondiste si a las dos preguntas posteriores es que necesitas el sistema de WELLNESS NUTRION ( el de dos malteadas)Una dinámica que podrías hacer es hacer que los mismos socios respondan esto, y así también te sirve de comprobación de que hayas cumplido con el objetivo de tu curso, y de repasar si es necesario de la diferencia de los dos sistemas .Esto hazlo con TODOS TUS SOCIOS NUEVOS  (así das confianza a la gente y empiezas también a duplicar tu experiencia obteniendo todas la ventajas revisadas )



PB

+
Lealtad 

+
Puntos
Ahorro

Moderador
Notas de la presentación
Ya que identificaste que sistema es el adecuado para ti, ahora revisa en las páginas centrales del BE 56 y 57 localiza el sistema, ¿Cuál es? ¿Qué color? ¿Cómo se llama ? ( ya si te das el tiempo de leer un poco más sobre todo respecto a TU sistema estarás capacitándote ) Estas empezando a tener conocimiento sobre las líneas y sobre todo como socio nuevo podrás rápidamente recomendar a otros el sistema adecuado sin errores y posicionándote como una persona que es experta ( sin serlo) Hazlo con todos tus socios nuevos 



Moderador
Notas de la presentación
En la misma ROO o con tu socio nuevo, después de esta experiencia , dale el catálogo normal de la campaña actual, CERRADO  para que pueda revisar, localizar sus sistema Novage (en catálogo normal el sistema wellness no está solo en BE)¿Porqué cerrado? Porque asi le das la oportunidad a que se dé cuenta que tenemos también una gran variedad de productos para toda necesidad, cuidado corporal, maquillaje, fragancias, cabello dentales etc …



PB

+
Lealtad 

+
Puntos
Ahorro

Moderador
Notas de la presentación
En dado caso también se puede hacer en catalogo on line 



AHORRO 
O 

GANANCIA 
PUNTOS

PROGRAMA 
DE 

BIENVENIDA

¿INCENTIVO 
MONETARIO?

Moderador
Notas de la presentación
Cuando en inicio perfecto le pides que en la hoja de contactos haga su pedido ideal ( es decir pídele que anote los códigos de los sistemas que le corresponden de novage y wellness ) Revisen los beneficios de esto : los puntos , la ganancia, la facilidad de haberse ganado el programa de bienvenida, pueden revisar ahí el PB, y si los puntos son más de 200 la posibilidad de ganar oribono y la invitación al curso 2 para explicarle mejor 



HAZ UNA LISTA 
CON AL MENOS 
30 CONTACTOS  

Moderador
Notas de la presentación
Dentro del Inicio perfecto les pediremos que hagan una lista de 30 contactos (solo el nombre) hagámoslo como un juego, a quien termine antes ,le damos un premio (un regalito tal vez, una crema, un dulce )Pregunten si quieren organizar la fiesta de cumpleaños o vida, o cualquier festejo de alguien de su familia, el ejemplo hace que la gente se dé cuenta que todos conocemos a más de esos 30 contactos que pedimosY que se imaginen que están organizando esa fiesta sin límite de presupuesto , ¿a cuántos invitarías?  ¿a quienes? 



ELIGE 5 PERSONAS
Y MUÉSTRALES EL 
CATÁLOGO EN LOS 
PRÓXIMOS 2 DÍAS 

Moderador
Notas de la presentación
De esas 30 personas que acaba de anotar :ELIJE 5 PERSONAS DE LA LISTA PARA MOSTRARLES EL CATÁLOGO EN LOS PRÓXIMOS 2 O 3 DÍAS 



Moderador
Notas de la presentación
¿Qué les  puedes mostrar?  El catalogo si haz decidido a recomendar , el Beuty expert tal vez, o un programa de bienvenida, o un flyer de contactos 



ELIGE A OTRAS 5 PERSONAS 
PARA MOSTRARLES LA 
OPORTUNIDAD ORIFLAME

Moderador
Notas de la presentación
De esos 30 contactos ESCOGE A OTRAS 5 PERSONAS QUE CREAS QUE LES INTERESARÍA  CONOCER LA OPORTUNIDAD ORIFLAME Y lo más importante ……



Moderador
Notas de la presentación
Invítalos a la próxima reunión, que tu líder organiza… platícales de tu experiencia, o pídeles que te acompañen para que te den su opinión sobre el negocio en esa reunión. 



INFORMA FECHA, 
LUGAR y horario de 
la próxima roo

Moderador
Notas de la presentación
Es importante que informes todos los detalles sobre esa reunión+on en dónde estás invitando 



Moderador
Notas de la presentación
Seguimiento segmentado.  Identifica que es lo que les llamó la atencion a tus nuevos socios, (Vendedoras, consumidoras clientes líderes ) y haz seguimiento según estos intereses Al igual que tiene poco sentido establecer objetivos sin plantear un plan de acción que los persiga, la realidad demuestra que plantear un plan de acción sin establecer un seguimiento sobre el mismo es estar prácticamente abocado al no cumplimiento del mismo.Por este motivo, si queremos que los planes de acción no queden en el formalismo de una presentación y realmente impacten en el hacer del día a día de los equipos, tendremos que realizar de la manera más sistemática y preparada posible un seguimiento de los planes.



Moderador
Notas de la presentación
Para eso tenemos que entregar el “resumen” de oportunidad de negocio  en la ROO y seguir los pasos de plan 90, esto es una guía que nos ayudará a saber con exactitud pasos a paso sobre lo que tengo que hacer, ya sea socio o líder.
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