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LA OPORTUNIDAD INVITANDO Y TU ROL COMO
DEL NEGOCIO RECLUTANDO PATROCINADOR
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SWEDEN




INVITANDO A OTROS

CONSTRUYENDO TU PROPIO NEGOCIO AR

ORIFLAME TE OFRECE:
- Unica oportunidad de ingresos.
- Libertad y flexibilidad.

LA OPROTUNIDAD DE NEGOCIO

- Desarrollo personal.

« Socializar conociendo nuevas
personas.

- Viajar a través del mundo.

/

y

ORIFLAME TE ACOMPARNARA
\ TODO EL CAMINO
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¢, CUAL ES
TU SUENO?

¢,Qué te gustaria comprar o hacer?
gue no puedes permitirte hoy

iCompromeétete a lograr esta
meta fijandote un plazo!

iMotivate recordando
siempre tu sueno!

LA OPROTUNIDAD DE NEGOCIO



OPORTUNIDAD ORIFLAME &
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AHORRO/GANANCIA
INMEDIATA

EJEMPLO:
PRECIO CATALOGO

$550

PRECIO SOCIO

$385

GANANCIA INMEDIATA 30%

$165

ORIFLAME

EEEEEE

LA OPROTUNIDAD DE NEGOCIO



GANANCIA INMEDIATA

GANANCIA INMEDIATA

1 CLIENTE
1 PRODUCTO 30%
... Precocatalogo550 =Preciosocio385
1 CLIENTE
L SISTEMA ™ & GANANCIA IgMEDIATA
ﬂ 40%
__________________________ Precio catalogo 1700_/Precio Socio 1020
4 CLIENTES

-y $2,720

© 2016 Oriflame SA
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VALOR
EN PUNTOS VEP

Todos los productos tienen
un valor en puntos (VEP)

- Mas productos mas puntos.
- Mayor costo, mas puntos.

- La suma de todos los puntos
durante el catalogo determinan el
nivel en que te colocaras en la
tabla de incentivos monetarios.

LA OPROTUNIDAD DE NEGOCIO



NIVEL DE INCENTIVO
MONETARIO

Todos los productos de Oriflame tienen puntos
(VEP: Valor en Puntos) en funcién al precio.

TABLA DE
INCENTIVO MONETARIOS
VP hEmo
7.500 o mas 21%
5.000 - 7.499 18%
3.000 - 4.999 15%
1.800 - 2.999 12%
900 - 1.799 9%
450 - 899 6%
200 - 449 3%
0-199 0%

ORIFLAME

— S-W E-D E N
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NIVEL DE INCENTIVO MONETARIO

Todos los productos de Oriflame tienen puntos
(VEP: Valor en Puntos) en funcién al precio.

Ejemplo:

Has realizado
dos pedidos en
el periodo de
Catalogo

Total Puntos
(VEP) de todas
las pedidos: 203
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100 Puntos +

Calificas
al 3% de IM

.

TABLA DE
INCENTIVO MONETARIOS

VEP

% INCENTIVO
MONETARIO

7.500 o mas

21%

5.000 - 7.499

18%

3.000 - 4.999

15%

1.800 - 2.999

12%

900 - 1.799

9%

450 - 899

6%

200 - 449

3%

0-199

0%




OPORTUNIDAD DE INGRESOS

« Las ganancias obtenidas por
las ventas tienen un limite

« La oportunidad de ingresos
permanentes e ilimitados se
obtienen por invitar a otras
personas (patrocinar)

» Los ingresos por patrocinio
crecen lentamente al principio,
pero luego se expanden
rapidamente

© 2016 Oriflame SA

Ganancias

Por Reclutar

»

5

Por vender

6 Tiempo
(meses)

LA OPROTUNIDAD DE NEGOCIO



INCENTIVO MONETARIO
POR CONSTRUIR UNA RED

Al incorporar a tus amigos, los puntos que ellos hacen por sus érdenes se suman al final de cada
Catalogo y te permiten calificar a niveles mas altos de Incentivo Monetario.

TABLA DE
INCENTIVO MONETARIOS
Q %
S 100 VEP VEP  ONETARO
(=Y + 7.500 o mas 21%
] 600 VEP 5.000 - 7.499 18%
> & 3.000 - 4.999 15%
8 Z 1.800 - 2.999 12%
~ 0(\ 900 - 1.799 9%
N 450 - 899 6%
\ 4 200 - 449 3%
0-199 0%

00 VEp
bl O



INCENTIVO MONETARIO
POR CONSTRUIR UNA RED

» Todos hacen 100 VEP
« Cada grupo acumula:
700 VEP y llega al 6%
« Tuacumulas 4.300
y llegas al 15%

TABLA DE
INCENTIVO MONETARIOS
VEP  TONEMRO
7.500 o mas 21%
5.000 - 7.499 18%
3.000 - 4.999 15%
1.800 - 2.999 12%
900 - 1.799 9%
450 - 899 6%
200 - 449 3%
0-199 0%

Apoya a tus amigos a invitar y ganas un IM sobre el
volumen de venta (VDN) de la red que ayudas a formar.



INCENTIVO MONETARIO
POR CONSTRUIR UNA RED

TU obtienes:
IM Diferencial: por cada uno
de tus grupos

*15% - 6%= 9% del VDN de cada grupo

9% del VDN de cada grupo: $611.73

X 6 amigos = $3670.38

Apoya a tus amigos a invitar y ganas un IM sobre el volumen
de venta (VDN) de la red que ayudas a formar



INCENTIVO MONETARIO
POR CONSTRUIR UNA RED

Ademas ganas IM sobre tu
pedido personal:

15% del VDN de tu pedido
personal (100 VEP)
$ 971 de VDN x 15%= 145.65

Total Ganancia por
IM:$3670.38(por tus amigos)+
$145.65 (por tu %)= $3816.00

Mas el 30% o 40% de
ganancia inmediata, si es
gue vendes los productos




INCENTIVO MONETARIO
POR CONSTRUIR UNA RED

Construye una Red equilibrada, aprovecha el impulso de aquellos que quieren crecer

7,
3",,-;; Todos hacen 100 VEP
a‘ > Total puntos de la red: 4.500 =15%
> >
N R
'33 > S ey Tus ganancias por IM Diferencial:
= sy
Q WM ,
w / h + ¥y n
> 2 - - 0
ci ‘ ! = O /0 del VDN del grupo
Q2 15% 15%
<
3 =@ - @ 15% del VDN del grupo ($971)
Es $145.65

15% 0%




Ganancias por Incentivo Monetario

Crece y ayuda a creer a tu grupo jAsi todos ganan!
A mas crecimiento de tu Red mayores ganancias, esto es jDuplicacion de tu negocio!

<0 4500 VEP 150,

Total Ganancia por IM: $291.30

Total Ganancia por IM: $3816.00
Dos redes al 15% pero de ingresos muy diferentes




SWEDEN

Apoya y desarrolla nuevos 21% en tu red

21 %

Por cada uno obtendras “Bonos
Superiores”, el primero es el Bono
Oriflame 4%.

Por cada nuevo Titulo gana premios en
efectivo desde $ 1.000 a $ 1.000.000
Doélares.

Genera ingresos crecientes cada 21 dias.

Asiste a Conferencias Internacionales.

Participar en el programa de automoéviles
iy mucho mas!.
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2016 EXECUTIVE CONFERENC

CUANDO TUS AMIGQOS, Y LOS
AMIGOS DE TUS AMIGOS SE
CONVIERTAN EN LIDERES
DESTACADOS...

- Ganaras bonificaciones por toda tu red.
- Asistiras a conferencias internacionales.

- Obtendras premios en doélares desde 1,000
a 1,000000.

LA OPROTUNIDAD DE NEGOCIO



Oportunidades
del Plan del Exito

Con cada tramo de este plan

de negocio accedes a mayores
ingresos y espectaculares
premios.




BONOS EXTRAS EN EL PLAN DEL EXITO

Ingreso anual (promedio)
Total de bonos en dolares

$250,000 $700,000
$100,000 250,000 O
$10000 $24,000 000 S5
T

CONFERENCIA
VIAJE EJECUTIVO

© 2016 Oriflame SA

LA OPROTUNIDAD DE NEGOCIO



HISTORIAS DE EXITO

Samira Filali Matei
Africa Region,
Morocco

Diamond Team

Mariela Elorduy
Blackaller

LA Region, Mexicali,
Baja California
Executive Team

© 2016 Oriflame SA
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Vladimir Polezhaev
CIS Region,
Russia
President Team

Ambica Bedwal
South Asia Region,
India

Directors Team

LA OPROTUNIDAD DE NEGOCIO






INVITANDO Y
RECLUTANDO




CONSTRUYENDO TU NEGOCIO

Encuentra Personas Realiza la Reunidn Realiza El “Inicio
para Invitar a Reuniones de Oportunidad Perfecto”
de Oportunidad

ORIFLAME

EEEEEE
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BUSCANDO PERSONAS
METODOS DE PROSPECTACION

- Lista de contactos y referidos.
- Prospectacion On line.

INVITANDO Y RECONOCIENDO

- Otros metodos de prospectacion.

© 2016 Oriflame SA



Lista de contactos

Familiares cercanos, amigos.

1.CiIRCULO
INTERNO

2. CIRCULO EXTERNO
Y SUS REFERIDOS

Vecinos, colegas, conocidos...

3. EXTRANOS

801100




iTengo una propuesta ¢Conoces a alguien que estaria interesado
estupenda para ti! en un ingreso adicional?
Tengo una muy buena propuesta...

Estamos organizando una sesion de
belleza sobre como crear estilos
modernos de maquillaje - para los

estudiantes en tu universidad. Deseamos ¢ Quién de tus amigos y conocidos le gustaria
reunir grupo de 5-10 personas. comprar productos de belleza suecos de calidad y
8§ odrias revoniendeli=iEEEREEE RIS también recibir una consulta profesional sobre

que crees que pudieran estar 2 bt
interesadas? como utilizarlos?




ONLINE

BUSCAR PROSPECTOS EN LAS REDES SOCIALES

Facebook

Instagram

Foros

/ 1
: TU puedes obtener més informacién en la pagina de internet
de Oriflame, Método de Prospeccion On line.

N ORIFLAME

EEEEEE

ONOCIENDO

DO Y RE



OTROS METODOS
DE PROSPECTACION

- Contactos en frio.

- Mostrar o enviar los videos
de la oportunidad.

INVITANDO, Y REC

/=

ORIFLANS

© 2016 Oriflame SA






INVITA A UNA

REUNION DE OPORTUNIDAD ORIFLAME

EJEMPLO:

Saluda, presentandote

Pregunta si tu llamada es
conveniente

Menciona que la llamada
sera corta

Halaga a la persona...

Conecta la llamada con el
negocio

Ofrece dos opciones para la
ROO, no des oportunidad
abierta de eleccion.

Di alguna frase que
comprometa

© 2016 Oriflame SA

Hola Alex, soy Ana.

¢ Tienes un momento?

Soélo te quitaré dos minutos, también
ando con poco tiempo

Te conozco desde hace tiempo, y sé que eres
de las personas que cuando se proponen algo
lo logran...

Me invitaron a una reunién, y pensé en ti.

Las préximas reuniones son el miércoles o el
jueves a las 6, cual te conviene?

Paso por ti, vamos juntos




FRASES PARA INVITAR ...

e Halaga a quien invitaras.

e Conecta la llamda con el negocio.

© 2016 Oriflame SA

Oriflame esta buscando a alguien como tu para
mostrar catalogos a sus amigos y ganar dinero extra -
cuando mejor le convenga ! Usted puede unirse a mi
en nuestra proxima reunién para saber mas !

iEres mi mejor amigo!

Cuando me hablaron de Oriflame , pensé que esto
podria ser interesante - para ti ! Oriflame ofrece una
gran oportunidad para iniciar un negocio !

Vamos juntos en la préxima reunién para saber mas

Tu pareces ser justo el tipo de persona que tendria
éxito en este negocio , mediante la representacion de
Oriflame . Unete a mi en nuestra préxima reunion y
compruebalo por ti mismo .



INVITA A UNA

REUNION CON SESION DE BELLEZA

EJEMPLO

Saluda, presentandote Hola Alex, soy Ana.

Pregunta si tu llamada es

. ¢ Tienes un momento?
conveniente

Menciona que la llamada Sélo te quitaré dos minutos, también
sera corta ando con poco tiempo

Yo sé que tu estas interesado en comprar

FElE Bl e .. productos de belleza de calidad

Conecta la llamada con Me invitaron a un evento de t técnicas de
los productos cuidado de la piel y pensé enti ...

Ofrece dos opciones para la Las proximas reuniones son el miércoles o el
ROO, no des oportunidad jueves a las 6, cual te conviene?

abierta de eleccion.

Di alguna frase que comprometa Paso por ti, vamos juntos

© 2016 Oriflame SA



NO OLVIDES PREGUNTAR
POR REFERIDOS!



.

MANEJAND
OBJECIONES
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* “No estoy seguro de si quiero
venir a una reunion de
oportunidad "

- * "No puedo hacerlo, no tengo
l ninguna experiencia en ventas"

* Yo simplemente no tengo
tiempo "

« “;,Qué pasa si nadie quiere \







DIFERENTES REUNIONES

Sesidn Reunidn
(Nivel2) de Belleza On line

© 2016 Oriflame SA



REUNION DE
OPORTUNIDAD
ORIFLAME 1-1

- Presentacion 20 min:

- Haz preguntas abiertas y
escucha.

« Utiliza el rotafolio Oriflame
Oportunidad o la app.

SY g
: Q\ TR e

- Usa ejemplos.
- Demuestra los productos.

N\ - Concluye el cierre.

ORIFLAME

S WEDEN
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REUNION DE
OPORTUNIDAD
ORIFLAME

(NIVEL2)

La manera mas facil reclutar:
- Habra un lider siempre dispuesto.

- Te encuentras con otros que

también disfrutan de Oriflame.

- Comienzas a reclutar por ti mismo.

- Te conviertes en parte del equipo

del lider y empiezas a construir tu
propio equipo.



SESION
DEBELLEZA

) - Herramienta de reclutamiento y
A servicio individual.

- Es una manera profesional para hablar
de las necesidades del cliente y
encontrar los productos adecuados.

v~

APRENDE MAS EN NUESTRA PAGINA EN :
. ACADEMIA DE BELLEZA



1.

2.

© 2016 Oriflame SA

SESION DE BELLEZA

Invitar a amigos , y prepara el lugar

Utiliza el Rotafolio “Sesion de g

~ INVITANDO Y RECONOCIENDO

Belleza de Cuidado de la Piel’.

Dejar que los invitados prueben Ios\ "‘

productos indicados para ellos. ,

. - .
referencias. ; "

Vender o reclutar y pedir

APRENDE MAS, VISITANDO NUESTRO ENTRENAMIENTO
“ACADEMIA DE BELLEZA” ON LINE




REUNION ON LINE

Invita a la gente a una ROO mediante
Facebook, email o mensjaes de texto .

- Usa Skype u otra plataforma para
reuniones on line,y haz la presentacion
de la ROO.

- Invita o relne gente a escuchar alguna
ROO virtual del lider.

TIPS!

TU puedes obtener mas informacién en la pagina de
internet de Oriflame, Método de Prospeccion On line.



GRACIAS






Para que tU y tus nuevos Socios tengan éxito,
es clave que los acomparies en sus

orimeros 90 dias

de integracion a la compaiiia.

TU ROL COMO PATROCINADOR

PLAN 90

PATROCINIO EXITOSO




GANEN SE VEAN'Y
DINERO SE SIENTAN BIEN

CONOCELOS ENSENALES RECONOCELOS COMPROMETELOS
MR CATALOGO 1 MR CATALOGO 2 R CATALOGO 3 IR CATALOGO 4
* Descubre sus intereses y *+ Sobrelos productos. + Facilita * A seguir obteniendo
suefos. + Como desarrollar experiencias para todos los beneficios
+ Crea sentido de Su negocio. gque comprueben de la oportunidad
pertenencia. * Guialos para que los beneficios de la Oriflame.
* Guialos para que “aprendan” qué oportunidad * Invitalos a “disfrutar”
“conozcan” hacer paratener Oriflame. lo obtenido hasta
* Laoportunidad Oriflame. éxito. ahora.

* Los productos.
+ Como operar.
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Principales actividades del ler Catalogo

Haz la ROO conociendo sus intereses. Entrega el folleto resumen de la ROO.

Descubre qué le motiva de la oferta de Oriflame y cuales son sus suefios. ’Momento de Magia”.
Ensefia como operar por online, en especial como registrar y hacer pedidos.

Comiencen haciendo una lista de contacto con 30 nombres.

Guialos sobre como elegir al menos 5 personas para mostrarles el catalogo en los proximos 2 dias.

Oriéntalos sobre como invitar a otros 5 amigos que les gustaria conocer de la Oportunidad Oriflame,
acuerden cuando hacer ROQO’s con ellos.

Invitalos a realizar los cursos 1y 2 online.

Enséfalos a hacer su primer pedido y motivalos a participar en el 1° nivel de su
Programa de Bienvenida.

Una vez interesados en el negocio, invitalos a participar en tu Core Team.



Principales actividades del 2do Catalogo

O Planeen juntos como lograr sus metas y haz seguimiento cada semana. Apoyate en tu lider de
la red.

O Revisen su primer pedido, explicales como usar y pagar el crédito Oriflame.
Q Invitalos a asistir a los cursos 1y 2, dictados por el lider de la red.

Q Invitalos a asistir a los lanzamientos de Catalogo / Reunion de Inicio organizados por el lider de
la red.

Q Invitalos a participar en Sesiones de Belleza y a que prueben los productos. Enséfnales a
aprovechar las ofertas del catalogo.

O Motivalos a participar en el 2° nivel de su Programa de Bienvenida.

Q Invitalos a las Reuniones de Oportunidad que organice el lider y a llevar mas invitados.



Principales actividades del 3er Catalogo

Planeen juntos como lograr sus metas y haz seguimiento cada semana.
Apoyate en tu lider de la red.

Invitalos a asistir a la Academia de Bellezay Academia Wellness.

Invitalos a asistir al lanzamiento de Catalogo / Reunién de Inicio realizado por el lider
de tu red y reconoce sus logros.

Motivalos para que prueben y recomienden nuevos productos y a aprovechar las
ofertas especiales para Socios*.

Motivalos para que participen en el 3° nivel de su Programa de Bienvenida.

Invitalos a las Reuniones de Oportunidad que organice el lider de tu red y a llevar mas
invitados.



Principales actividades del 4to Catalogo

Planeen juntos como lograr sus metas y haz seguimiento cada semana.

Aliéntalos a seguir capacitandose en los otros médulos de la Academia Oriflame como
Patrocinio Exitoso y SARPIO Express.

Invitalos a asistir al lanzamiento de Catalogo / Reunién de Inicio
y reconoce sus logros.

Motivalos para que prueben y recomienden nuevos productos, aprovechando las
ofertas para Socios*.

Motivalos para que participen en el 4° nivel de su Programa de Bienvenida.

Invitalos a las Reuniones de Oportunidad que organices y a llevar mas invitados.



SIGAMOS UNIDOS

LOS PROXIMOS CATALOGOS

Lo que has construido cuidalo para siempre, sigan creciendo y
disfrutando de la Oportunidad Oriflame.

Planeen cada catalogo como hacer que sus incentivos crezcany revisen los avances cada
semana.

Enséfales sobre los nuevos productos, ofertas, y dales la oportunidad de que los prueben.
Aliéntalos a seguir entrenandose en la Academia Oriflame.

Siempre motivalos a asistir con invitados a las ROO que organices.

Motivalos a ganar todos los premios y viajes de los programas de incentivos.

Invitalos a asistir a tu lanzamiento de Catalogo/Reunién de Inicio y eventos de la compaiiia.



Encuentra materiales disponibles online

CUIDADO DE LA PIEL

©

TU ESTADO

HERRAMIENTAS

Adminisiracion de le Academic
Oriflame >

Cursos Online

Tips para tu Entrenaomiento
Academia Oriflame
Academia de Belleza
Academia Wellness
Herramientas para Reclutar

Herramient Desarrollar

Tu Red
Plan 9

Historias de Exito

MAQUILLAJE

PERFUMES

INFORMACION COMERCIAL

OR

CUIDADO PERSONAL

IFLAME

SWEDEN

CABELLO

PEDIDOS

ACCESCRIOS

WELLNESS

HOMBRES

Da click Aqui para conocer el nuevo PI.AN 90
que tenemos para fi.

Beaury EDIT



Maneja tu negocio facil y desde cualquier lugar

Herramienta para Socios 12% y superior

Sitio web compatible con todos
los dispositivos moviles

VISTA GEMERAL DEL NEGOCIO

MNCOTIFICACIOMES <] RED PERSOMAL

» Alertas y Notificaciones
* Reportes

ias de tu grupo

» Business App

« Capacitaciones Online

* Planificacion de
Negocios

;;;;;
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ORIFLAME

iVolvemos a

tu sueno!




ORIFLAME

« Mejorar tus ingresos.

« Asequrar tu futuro.

« Ser duefio de tu propio negocio.
« Tener independencia financiera.
« Serlibre.

« (Ganar viajes nacionales e
internacionales.

* Desarrollarte personal y
profesionalmente.

« Ser reconocido por tus logros.




ORIFLAME

Comienza hoy

Tu éxito dependera de tu decisidon
a realizar estas 3 simples acciones:

» Muestra el Catalogo y toma pedidos.
« Invita a otros a unirse a Oriflame.

« Asiste a reuniones de entrenamiento y
eventos.




ORIFLAME

GRACIAS

iTE DESEAMOS
EXITO EN ORIFLAME!




ORIF .

Mensaje
para el Lider

Recuerda certificar a los Socios
capacitados en los Curso 1 y 2 emitiendo
el diploma.

Si no tienes habilitada la herramienta en
tu pagina online, habla con tu ASM para
que te certifique.

Recuerda que debes estar certificada
en:
“Como Realizar Entrenamientos”



ORIFLAME

SWEUDEN

DIPLOMAS ONLINE

Paso a paso...

ORIFLAME a

S WEDEN

CUIDADO DE LA PIEL MAQUILLAJE PERFUMES CUIDADO PERSONAL CABELLO ACCESORIOS WELLNESS HOMBRES Beaury EDIT
O ®) @
O H o] -
TU ESTADO INFORMACION COMERCIAL PEDIDOS TU RED HERRAMIE! TAS

HERRAMIENTAS

Administracién de la
Academia Oriflame

PLAN 90

Descubre nuestro plan de induccién de 90 dias.
ilnicio y Patrocinio exitosos!

1. Programa un Entrenamiento
2. Invita a un Entrenamiento
3. Crea un Diploma » Mas Informacion
Invita a Cursos Online
Estado de Entrenamientos

Reportes de Seguimiento




EEEEEE

DIPLOMAS ONLINE

Paso a paso

[0 O - S
= (Q e [ 4
— T S —— —— 7/

HACER
PROGRAMAR INVITAR ENTRENAR CERTIFICAR SEGUIMIENTO




TALLER
ADICIONAL

Prospeccion en Frio




ORIFLAME

Expande tus contactos

haciendo prospeccion en frio

Pregunta a su Lider sobre las proximas
fechas actividades de Prospeccion en frio.

u Participa formando parte del equipo del Lider.

\



ORIFLAME

Tips para invitar personas

No expliques la Oportunidad Oriflame aceleradamente.

* Prospectar es despertar en interés por asistir a una Reunion de
Oportunidad a conocer mas.

* Mantén actualizada tu lista de Contacto, tenla siempre a mano y siempre
pide referidos.

* Revisa quiénes te dijeron “no” la primera vez y vuele a invitarlos.

Clave: Habla entusiastamente de Oriflame con al
menos 3 personas nuevas todos los dias




Invitacion a una reunidn de negocio

Ejemplo:

1. Saluda y preséntate

2. Comprueba si tu llamada

es conveniente

3. Comeéntale el limite de tiempo

gue tomara la conversacion

4. Haz un cumplido a la persona
gue vas a invitar

5. Conecta la llamada con el
negocio

6. Para cerrar entrega 2
opciones de fecha y hora
(eleccion sin eleccién) -
espera la confirmacion

7. Dile algo que lo obligue

Hola Alejandro, te habla Ana...

¢ Tienes un momento?

S6lo nos tomara 2 minutos.
Yo también estoy corta de tiempo

Te conozco hace tiempo y creo eres el
tipo de persona que podria tener éxito
con su propio negocio

Cuando recibi la invitacién de un amigo
gue es Lider de Oriflame de mucho éxito,
me acorde de ti.

Las préximas reuniones son el lunes 6 a las
18:00 y el miércoles 8 a las 11:00 ¢ Cual es
mejor para ti?

Pasaré por ti, jvamos juntos!

@)
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Invitacion a una reunidn de productos

Ejemplo:

1. Saluda y preséntate

2. Comprueba si tu llamada es

conveniente

3. Coméntale el limite de tiempo
gue tomara la conversacion

4. Haz un cumplido a la persona
gue vas a invitar

5. Conecta la llamada con
foco el producto

6. Para cerrar entrega 2
opciones de fechay hora
(eleccién sin eleccion) -
espera la confirmacion

7. Dile algo que lo obligue

Hola Alejandro, te habla Ana...

¢ Tienes un momento?

S6lo nos tomara 2 minutos.
Yo también estoy corta de tiempo

Me has dicho que estas interesada en
la compra de productos de belleza de
alta calidad

Me gustaria invitarte a un evento de belleza
para nuestros consumidores y Socios, donde
podras comprobar productos Oriflame y elegir
los que son mejores para ti y tu familia

Las proximas reuniones son el lunes 6 a las
18:00 y el miércoles 8 alas 11:00 ¢es mejor
parati?

Pasaré por ti, jvamos juntos!
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Al Prospectar

No olvides:

* Mantén una sonrisa.

* Muestra confianza en ti mismo.

« Seé tolerante a comentarios de otras empresas.

« Dainformacién correcta acerca de la compainiia, acciones, eftc...

* No te involucres en conflictos.

* No te olvides de tomar los datos de contacto al final del cuestionario.

* No afectes negativamente la imagen de Oriflame por no tener cuidado con tu imagen
personal o realizar acciones incorrectas.

* No vendas en vez de testear los productos.

* No invites a convertirse en Socio a personas ya registradas.

* No violes los derechos de propiedad mientras estableces un stand de promocion.
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GRACIAS

iTE DESEAMOS
EXITO EN ORIFLAME!




